ДИЛЕРСКИЙ ДОГОВОР  
 Великий Новгород






"____" _________ 20___ г.

Общество с ограниченной ответственностью «НПФ «Электра», именуемое в дальнейшем «Продавец», в лице директора Гусева А. Г, действующего на основании Устава, с одной стороны, и

__________________________________________________________________________________________________, 

именуемое в дальнейшем «Дилер», в лице _____________________________________________________________, 

действующего на основании _________________________________, с другой стороны, 
заключили настоящий договор о нижеследующем:

1. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА

1.1. Продавец поручает, а Дилер берет на себя обязанности по распространению продукции Продавца (далее — Продукции) и обеспечению после ее продажи необходимого сопровождения (гарантийного и постгарантийного обслуживания).

2. ОБЯЗАННОСТИ ДИЛЕРА

2.1. Обеспечить рекламу Продукции в соответствии с предоставленными Продавцом образцами и материалами.

2.2. При проведении монтажа строго соблюдать требования, изложенные в технической документации на Продукцию.

2.3. Принимать доступные меры по продвижению на рынке Продукции и имени Продавца.

2.4. Уважать и защищать законные права Продавца, возникающие в связи с настоящим Договором, в частности, сохранять коммерческие тайны, которые могут стать известны Дилеру в связи с выполнением данного Договора.

 
К коммерческой тайне относится любая информация, которая:

1) при сообщении была явно охарактеризована как представляющая коммерческую тайну Продавца;

 
2) не является общедоступной;

 
3) представляет коммерческий интерес или дает конкурентные преимущества.

3. ОБЯЗАННОСТИ ПРОДАВЦА

3.1. Предоставлять Дилеру Продукцию в необходимом количестве в течение согласованного с Дилером срока, указанного в его заявке.

3.2. Уведомлять Дилера об изменениях в составе Продукта или его цены в течение 10 дней с момента принятия соответствующего решения. 

3.3. Предоставлять Дилеру рекламную информацию о Продукции, Продавце, а также проводить периодические консультации и обучение правилам монтажа и эксплуатации Продукции.

4. СТОИМОСТЬ ПРОДУКЦИИ И ПОРЯДОК РАСЧЕТОВ

4.1. Дилер приобретает партии Продукции у Продавца с дилерской скидкой, величина которой определяется в соответствии с действующим прайс-листом для дилеров 

4.2. В дальнейшем дилерская скидка рассчитывается с учетом текущего заказа и общей суммы закупок Продукции, сделанных в течении срока действия настоящего Договора. 

4.3. Получение партий Продукции осуществляется на складе Продавца и оформляется накладной. 

5. ОТВЕТСТВЕННОСТЬ СТОРОН

5.1. Продавец не несет ответственности за проблемы или убытки, которые могут возникнуть у Дилера или конечных пользователей в результате использования Продукции.

5.2. Продавец не несет ответственности по обязательствам Дилера перед третьими лицами. 

5.3. За невыполнение или ненадлежащее выполнение обязательств по настоящему Договору Продавец и Дилер несут ответственность в соответствии с действующим законодательством.

6. ОСНОВАНИЯ ДЛЯ ДОСРОЧНОГО РАСТОРЖЕНИЯ ДОГОВОРА

6.1. Продавец может расторгнуть настоящий Договор в следующих случаях:

6.1.1. при длительном нарушении требований, предъявляемых к обслуживанию Продукции;

6.1.2. при нарушении Дилером коммерческой тайны Продавца;

6.1.3. при длительных задержках оплаты принятого Дилером Продукции;

6.1.4. при решении о прекращении производства Продукции.

6.2. Дилер может расторгнуть Договор в следующих случаях: 

6.2.1. при нарушении Продавцом сроков и условий поставки Продукции; 

6.2.2. при невыполнении Продавцом условий настоящего Договора в части, касающейся предоставления необходимой информации и обучения представителей Дилера.

6.3. В случае расторжения настоящего договора сторона-инициатор обязана доступными ей средствами в письменном виде уведомить об этом другую сторону не менее чем за 15 дней до даты расторжения договора

6.4. Обязательства сторон считаются прекращенными с момента расторжения договора.

7. СРОК ДЕЙСТВИЯ ДОГОВОРА

7.1. Настоящий Договор вступает в силу с момента подписания его сторонами и действует до момента его расторжения одной из сторон.
      8. ПОРЯДОК РАЗРЕШЕНИЯ СПОРОВ

8.1. В случае возникновения споров и разногласий, стороны прилагают усилия, чтобы устранить их путем переговоров. При невозможности решить спорные вопросы путем переговоров, они подлежат разрешению в Арбитражном суде Великого Новгорода.

9. ЮРИДИЧЕСКИЕ АДРЕСА СТОРОН

Продавец:  

ООО  «НПФ «Электра»

173003, Великий Новгород, ул. Бол. Санкт-Петербургская, 80

р/c 40702810843020112112 Новгородского ОСБ № 8629     

БИК 044 959 698;      к/с 301 018 101 000 000 006 98

ИНН 532 109 29 80;  КПП 532 101 001

Дилер: 

_______________________________________________________________________________________________, 

__________________________________________________________________________________________________, 

__________________________________________________________________________________________________, 

__________________________________________________________________________________________________, 

Продавец: 





Дилер:

Директор ООО «НПФ«Электра»  

__________________________________




__________________________________

_________________     /А. Г. Гусев/ 
_________________
/__________/

“____”__________________ 20___ г.
“______”____________________ 20____ г.

М.П. 


М.П.

